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OPERACNI PROGRAM

TECHNOLOGIE A APLIKACE

PRO KONKURENCESCHOPNOST

Povinna osnova podnikatelského zaméru vychazi z ptilohy ¢. 1 Vyzvy — Model hodnoceni a predstavuje tak zdvaznou
strukturu pfi tvorbé podnikatelského zaméru, ktery je povinnou pfilohou Zadosti o podporu a soucasné spolu s jeho

pfilohami zdkladnim dokumentem pfti vécném hodnoceni projektu. Informace v ném uvadéné musi byt pravdivé,
srozumitelné a natolik obsahlé, aby mohlo byt fddné provedeno vécné hodnoceni projektu.

Titulni strana

bude obsahovat nazev projektu, ktery bude uveden v Zadosti o podporu v IS KP21+, a ktery bude jednoznacnym
zpUsobem vystihovat hlavni podstatu predkladaného projektu. Dale pak nazev Vyzvy, nazev Zadatele o podporu a
Udaje o zpracovateli podnikatelského zaméru. Je vhodné rovnéz uvést datum zpracovani, pocet stran a pocet pfiloh.

Obsah, Seznam zkratek, Seznam grafi, obrazkd, tabulek, Seznam p¥iloh

Osnova Podnikatelského zaméru pro aktivitu A — Priprava Studie proveditelnosti

1. Anotace projektu

Strucné shrnuti zakladnich parametr( predkladaného projektu, jeho vystupt a o¢ekavanych vysledka.

2. ldentifikacni udaje zadatele o podporu

2.1.

2.2.
2.3.

2.4,

Zadatel o podporu

Nazev Zadatele o podporu, sidlo/misto podnikani, identifikacni ¢islo/dariové identifikaéni Cislo, odkaz na webové
stranky, jsou-li k dispozici.

Jméno a pfijmeni kontaktni osoby, zpracovatele podnikatelského zdméru

Obory podnikani Zadatele o podporu a obor podnikani vystupu projektu dle CZ-NACE

Seznam obor( podnikani, ve kterych Zadatele o podporu skute¢né podnikaji.

Hlavni obor podnikani, ktery se vztahuje k vystupu pfedkladaného projektu.

Misto realizace projektu

Seznam mist realizace predkladaného projektu véetné uvedeni vlastnickych ¢i obdobnych prav k uvadénym
nemovitostem.

3. Strategické zaméreni

3.1
3.2

3.3

3.4

Cile projektu — podrobny popis cilt projektu

Analyza potifeb — vysvétleni, jak projekt navazuje na identifikované potfeby, nezbytnost pfipravy studie
proveditelnosti pro dalsi vyzkumné aktivity

Strategické zaméreni projektu s ohledem na vyvoj trhu, uZivatele, poZadavky zdkaznik( a technologické,
vyzkumné a spolecenské trendy

Vazba na NRIS3

Konkretizace vazeb a pfinost predkladaného projektu na strategicka témata VaVal, jez jsou definovana pro

jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3 a/nebo na klicové a nové vznikajici technologie pro
jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3, tzv. KETs.
Pokud projekt rozviji strategicka témata i vyzkum v oblasti KETs, popiSe Zadatel vazby na oboji.

3.5 Ndvaznost projektu na pokrocilé technologie — potencidl pro uplatnéni pokrocilych technologii v novych

produktech/sluzbach

3.6 Definice dalSich potencidlnich prinosl projektu — dekarbonizace, cirkularita, bezpecnost, zdravi lidi

pokud mozno Zadatel vycisli dopady projektu na Nizkouhlikové hospodarstvi a na odolnost viici zméné klimatu
v podobé CO; nebo na klima v podobé CO,, nebo emisi metanu nebo jinych relevantnich energetickych
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ukazatelll nebo Zadatel v podnikatelském zaméru vycisli dopad na Zivotni prostfedi v podobé napft. sniZzeni
produkce odpadu, sniZzeni vyuZiti zdrojli apod. (viz definované Mise RIS3)
3.7 Predpoklad dopadu projektu na Zadatele, potencidl posunu Zadatele k produkci/sluzbam s vyssi pfidanou
hodnotou a ke Spiéce v dané technologické oblasti
3.8 Predpoklad vyuziti vystupl projektu k dal$imu rlstu a rozsifeni aktivit Zadatele

4 Inovativnost

4.1 Realisticky popis soucasného stavu a faze vyzkumu a vyvoje a jasny nastin krok( planovanych k ovéreni cill
studie proveditelnosti v€etné pfistupu a ¢innosti, které maji byt realizovany pro pfipravu dalsi faze VaVv

4.2 Popis oekavaného vystupu predkladaného projektu véetné o¢ekavanych technickych parametr( nebo uzitnych
vlastnosti nového produktu / sluzby.

4.3 Stanoveni urovné TRL, kterd byla dosaZzena pred zahajenim predkladaného projektu, vysvétleni ndvaznosti na
pfedchozi vyzkumné aktivity.!

4.4 Technologické a technické vyzvy, které je tfeba vyresit v ramci projektu

4.5 Vysvétleni naro¢nosti vyzkumu, ze které vychazi nutnost nejdrive zhotovit studii proveditelnosti

4.6 Popis a vyhodnoceni rizik spojenych s ovéfenim technické proveditelnosti?

4.7 Definice inovacniho potencidlu projektu, tj. jak planované vysledky prekracuji existujici reseni:

- Srovnani nového produktu / sluzby se stavajicimi produkty / sluzbami na trhu véetné srovnani s konkurenci
z teritoridlniho hlediska/ Pfidand hodnota nového produktu / sluzby pro cilové skupiny ve srovnani se
stavajicimi produkty / sluzbami konkurence.

- Podrobny popis ocekavaného posunu proti stavajicimu stavu, tj. inovativni prvky, nové funkcionality,
vykonnost, ocekavané technické parametry apod., pripadné popis zpUsobu, jak tyto informace budou béhem
projektu ziskavany a ovérovany.

4.8 MozZné vyu?iti ziskanych poznatkd VaV pro dalsi budouci aplikace, tj. zda mize byt podkladem pro prilomové
technologie, resp. jsou zde predpoklady pro vyvoj dalsich novych produktt / sluzeb

5 Kvalita Implementace

5.1 Kompetence a schopnosti Zadatele o podporu pro realizaci predkladaného projektu v¢. technologického zazemi.

5.2 Ziskané zkusenosti Zadatele o podporu s feSenim projektd obdobného charakteru, tzn. se zavadénim vysledkd
VaV do praxe vcetné zkuSenosti s komercializaci VaV a c¢innostmi nezbytnymi pro pfiblizeni VaV trinimu
uplatnéni.

5.3 Realizaéni tym véetné odbornosti a zkusenosti jeho ¢lend umoziujici realizaci vsech stanovenych aktivit a ukoll
pfi implementaci predkladaného projektu.

5.4 Harmonogram predklddaného projektu

5.5 Plan aktivit, etapizace projektu (pfipadné Ganntlv diagram), popis aktivit v jednotlivych etapach s vazbou na
cile predkladaného projektu

5.6 Pripadné chybéjici kompetence/znalosti nezbytné k feseni projektu, které bude tfeba zajistit externimi sluzbami
(zasazeni do pldnu aktivitu, zplsob zajisténi)

5.7 Popis spoluprdce pti pfipadném zapojeni vice subjektl do feseni a implementace predkladaného projektu (napf.
vyuziti know-how ¢i vysledkd vyzkumnych organizaci pfi implementaci projektu).

1 Zadatel o podporu je pti podani zadosti o podporu povinen informovat API/MPO o ji7 realizovanych relevantnich projektech
(tematicky obdobné projekty vyuZivajici stejné technické, materialové nebo lidské zdroje) financovanych z verejnych prostfedk.
2 U aktivity a) se o¢ekava vysoka mira rizika spojend s technickou proveditelnosti, kterou je tfeba ovéfit pti zpracovéni studie
proveditelnosti. Tato rizika musi byt v podnikatelském zaméru dlsledné vyhodnocena a feSena a zdroven musi byt vytvorena
pfislusna opatreni pro eliminaci téchto rizik.
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6 Rozpocet
6.1 Souhrnny prehled jednotlivych poloZek rozpoctu
- Seznam jednotlivych poloZek rozpoctu zahrnovanych do zplsobilych vydaji véetné uvedeni rozpoctové
polozky definované v Pfiloze ¢. 3 Vyzvy — Vymezeni zplsobilych vydajd v souladu s povinnou pftilohou
podnikatelského zaméru — Pfilohou €. 6 Vyzvy - Tabulka rozpocétovych polozek.
- Detailni zdlvodnéni rozsahu a nezbytnosti poZadovanych zpuUsobilych wvydaji ve vztahu k realizaci
predkladaného projektu.
6.2 Celkovy rozpocet
- Rozpocet projektu uvedeny v zZadosti o podporu v IS KP21+ ve formuldfi Rozpocet, a to v podobé nasledujici
tabulky.

Rozpoctova polozka Celkova vyse zpUsobilych vydajti v K¢
Osobni naklady

Naklady na sml. vyzkum, konzultaéni a odbor. sluzby
Odpisy

ReZijni a provozni naklady v¢. naklad( na material
Celkem

7 Dopad - uplatnéni na trhu

7.1 Zakladni analyza trhu a ptileZitosti pro budouci uplatnéni produktu/sluzby na trhu

7.2 Identifikace potencidlnich zdkaznikd, resp. cilovych skupin.

7.3 Vyhody nového produktu / sluzby oproti produktim / sluzbam dostupnych na trhu, resp. konkurenéni vyhoda
s moznosti vstupu na trh (ndklady/snadnost pouziti apod.)

7.4 Realisticky odhad moZného podilu, ktery mize novy produkt / sluzbu na trhu, resp. v trzich rGznych teritoriich
dosahnout, pfipadné zda ma novy produkt / sluzba potencial vytvaret nové trhy.

7.5 Ptedpoklad planu komercializace a navrh ¢innosti, které souvisi s postupnym posunem vysledk( VaV smérem
k trznimu uplatnéni a dosazeni ocekavanych pfinosl

7.6 Pfipadné plan na ziskani chybéjicich informaci pfi pfipravé studie proveditelnosti

7.7 Realisticky a relevantni popis stavu a strategie ochrany dusevniho vlastnictvi

7.8 Plan na_ziskani pfipadnych dalSich chybéjicich informaci, na zakladé kterych mize Zadatel vyhodnotit a
identifikovat mozné prekazky vstupu na trh (regulace/certifikace, freedom-to-operate)

8 Zaveér

Zavér bude obsahovat shrnuti relevantnich udajl predkladaného projektu uvedenych v podnikatelském zaméru a jeho
pfiloh s odkazem na pfilohu €. 1 Vyzvy — Model hodnoceni, resp. na jednotliva vylu¢ovaci a bodova kritéria véetné
odkazu na prislusné kapitoly ¢i pfilohy podnikatelského zaméru, ve kterych jsou informace k danym kritériim uvedeny,
a to idedIné ve formé tabulky.

Osnova Podnikatelského zaméru pro aktivitu B — Aktivity smérujici k dopracovani vyzkumu
a vyvoje® do finalni faze a k pfipravé jeho komercializace.

1. Anotace projektu
- Struc¢né shrnuti zakladnich parametr(i pfedkladaného projektu, jeho vystupl a ocekavanych vysledk.

3 Projekt se nachéazi alesporfi v TRL 5.
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2. Identifikacni udaje zadatele o podporu
2.1 Zadatel o podporu / partnefi s finanénim prispévkem
- Nazev Zadatele o podporu, sidlo/misto podnikani, identifikacni Cislo/danové identifikacni Cislo, odkaz na
webové stranky, jsou-li k dispozici.
2.2 Jméno a prijmeni kontaktni osoby, zpracovatele podnikatelského zaméru
2.3 Obory podnikani Zadatele o podporu a obor podnikani vystupu projektu dle CZ-NACE
- Seznam obor( podnikani, ve kterych Zadatele o podporu skutecné podnikaiji.
- Hlavni obor podnikdni, ktery se vztahuje k vystupu predkladaného projektu.
2.4 Misto realizace projektu
- Seznam mist realizace predkladaného projektu véetné uvedeni vlastnickych ¢i obdobnych prav k uvadénym
nemovitostem.
2.5 V ptipadé realizace projektu v ticinné spolupraci — Identifikace pokrocilé technologie, kterd je v rdmci projektu
zavadéna do findlniho produktu/sluzby:*

3. Strategické zaméreni

3.1 Cile projektu — podrobny popis cild projektu

3.2 Analyza potieb — vysvétleni, jak projekt navazuje a reaguje na identifikované potreby, nezbytnost aktivit v ramci
projektu pro uvedeni produktu/sluzby na trh (post-prototyping a pfiprava komercializace)

3.3 Strategické zaméreni projektu s ohledem na vyvoj trhu, uZivatele, pozadavky zadkaznik( a technologické,
vyzkumné a spolecenské trendy

3.4 Vazba na NRIS3

- Konkretizace vazeb a pfinost predklddaného projektu na strategickd témata VaVal, jez jsou definovana pro
jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3 a/nebo na klicové a nové vznikajici technologie pro
jednotlivé domény vyzkumné a inovacni specializace NRIS3, tzv. KETs.

- Pokud projekt rozviji strategicka témata i vyzkum v oblasti KETs, popisSe Zadatel vazby na oboji.

3.5 Ndvaznost projektu na pokrocilé technologie — potencidl pro uplatnéni pokrocilych technologii v novych
produktech/sluzbach

3.6 Definice dalSich potencidlnich ptinosl projektu — dekarbonizace, cirkularita, bezpecnost, zdravi lidi

- pokud mozno zadatel vycisli dopady projektu na Nizkouhlikové hospodarstvi a na odolnost vici zméné klimatu
v podobé CO; nebo naklima v podobé CO,, nebo emisi metanu nebo jinych relevantnich energetickych
ukazatelll nebo Zadatel v podnikatelském zaméru vycisli dopad na Zivotni prostfedi v podobé napf. snizeni
produkce odpadu, sniZeni vyuZziti zdrojl apod. (viz definované Mise RIS3)

3.7 Ptedpoklad dopadu projektu na Zadatele, potencidl posunu Zadatele k produkci/sluzbdm s vyssi pridanou
hodnotou a ke Spi¢ce v dané technologické oblasti

3.8 Predpoklad vyuZiti vystupl projektu k dalSimu rlstu a rozsifeni aktivit Zadatele

4 Inovativnost
4.1 Realisticky popis sou¢asného stavu a faze vyzkumu a vyvoje a jasny nastin krok(i sméfujicich k demonstraci
vysledkd vyzkumu a vyvoje a jejich uplatnéni v readlnych provoznich podminkach a posunuti vysledkd blize
k uvedeni na trhu.
4.2 Aktualni stav prototypu, jaké jsou nezbytné Cinnosti k jeho zdokonaleni a dopracovani
4.3 Popis_ocekavaného vystupu predklddaného projektu véetné ocekdvanych technickych parametrd nebo
uzitnych vlastnosti nového produktu / sluzby.

4 Vycet a definice pokrotilych technologii pro priimyslové ekosystémy https://monitor-industrial-ecosystems.ec.europa.eu/about-

emi/technologies
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4.4 Stanoveni urovné TRL, kterd byla dosaZzena pred zahajenim predkladaného projektu, vysvétleni ndvaznosti na
pfedchozi vyzkumné aktivity.’
4.5 Technologické a technické vyzvy, které je tfeba vyresit v ramci projektu
4.6 Popis a vyhodnoceni rizik spojenych s UspéSnym uvedenim inovace na trh
4.7 Definice inovacniho potencidlu projektu, jak planované vysledky prekracuji existujici feSeni:
- Srovnani nového produktu / sluzby se stavajicimi produkty / sluzbami na trhu véetné srovnani s konkurenci
z teritoridlniho hlediska/ Pfidana hodnota nového produktu / sluzby pro cilové skupiny ve srovnani se stavajicimi
produkty / sluzbami konkurence.
- Podrobny popis o¢ekdavaného posunu proti stdvajicimu stavu, tj. inovativni prvky, nové funkcionality, vykonnost,
ocekavané technické parametry apod.,
4.8 Mozné vyu?iti ziskanych poznatkd VaV pro dalsi budouci aplikace, tj. zda mize byt podkladem pro prilomové
technologie, resp. jsou zde predpoklady pro vyvoj dalSich novych produktt / sluzeb

5 Kvalita Implementace
5.1 Kompetence a schopnosti Zadatele o podporu pro realizaci predkladaného projektu vé. technologického zazemi.
5.2 Ziskané zkuSenosti Zadatele o podporu s feSenim projektl obdobného charakteru, tzn. se zavadénim vysledki
VaV do praxe vcetné zkuSenosti s komercializaci VaV a ¢innostmi nezbytnymi pro pfiblizeni VaV trinimu
uplatnéni.

5.3 Realizaéni tym véetné odbornosti a zkusenosti jeho ¢lend umoZiujici realizaci vsech stanovenych aktivit a ukold
pfi implementaci ptredkladaného projektu.

5.4 Harmonogram predkladdaného projektu

5.5 Plan aktivit, etapizace projektu (pfipadné Gannt(v diagram), popis aktivit v jednotlivych etapach s vazbou na
cile predkladaného projektu

5.6 Ptipadné chybéjici kompetence/znalosti nezbytné k feSeni projektu, které bude treba zajistit externimi sluzbami
(zasazeni do planu aktivitu, zplsob zajisténi)

5.7 VyuZiti expertnich sluZzeb souvisejicich s validacnimi testy, certifikacnimi procesy, snizeni nakladovosti apod.
5.8 Popis spoluprace pti pfipadném zapojeni vice subjektli do feseni a implementace predkladaného projektu
5.9 V pripadé realizace projektu v tinné spoluprdci:

- Popis kompetenci partnera (viz vyse)

- Jasné rozdéleni kompetenci a roli v projektu

- Kompetence v oblasti vyvoje pokrocilych technologii

- Kompetence v aplikaéni oblasti, ve které je vysledny produkt/sluzba zavadény na trh

6 Rozpocet
6.1 Souhrnny prehled jednotlivych poloZek rozpoctu

- Seznam jednotlivych poloZek rozpoctu zahrnovanych do zpUsobilych vydajd vcetné uvedeni rozpoctové
polozky definované v Pfiloze ¢. 3 Vyzvy — Vymezeni zplsobilych vydaju v souladu s povinnou pfilohou
podnikatelského zaméru — Ptilohou €. 6 Vyzvy -Tabulka rozpoctovych polozek.

- Detailni zdlvodnéni rozsahu a nezbytnosti pozadovanych zpuUsobilych wvydaji ve vztahu k realizaci
predkladaného projektu.

-V pripadé vyuziti polozky de minimis:

5 Zadatel o podporu je p¥i podéani zadosti o podporu povinen informovat API/MPO o ji? realizovanych relevantnich projektech
(tematicky obdobné projekty vyuZivajici stejné technické, materidlové nebo lidské zdroje) financovanych z verejnych
prostiredkl. Navazuje-li predkladany projekt na projekt schvaleny v rdmci predchozich Vyzev programu Proof of Concept OPPIK Ci
jinych program( podpory, musi byt prokazatelné a nesporné podloZeno, Ze nové predkladany projekt splriuje prvek novosti.
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- Vycet dlouhodobého hmotného a nehmotného majetku zafazovaného do ZV
- Vyuziti zafizeni pro testovani, experimentovani a dalsi VaVal aktivity Zadatele

6.2 Celkovy rozpocet
- Rozpocet projektu uvedeny v zadosti o podporu v IS KP21+ ve formuldfi Rozpocet, a to v podobé nasledujici

tabulky.

Rozpoctova polozka Celkova vyse zpusobilych vydajt v K¢
Osobni ndklady

Naklady na sml. vyzkum, konzultaéni a odbor. sluzby
Odpisy

ReZijni a provozni naklady v¢. ndkladl na material
Naklady na wvyslani vysoce kvalifikovanych
pracovnik( z organizace pro vyzkum a Sifeni znalosti
Naklady na ziskani a uznani patentl a dalsich
nehmotnych aktiv.

Naklady na poradenské a podpurné sluzby v oblasti
inovaci

Ndklady na dlouhodoby hmotny a nehmotny
majetek (de minimis)

Celkem

7 Dopad - uplatnéni na trhu

7.1 Podrobnd analyza trhu, trznich a prilezitosti pro budouci uplatnéni produktu/sluzby na trhu

7.2 Identifikace potencidlnich zdkaznikd, resp. cilovych skupin a poptavky.

7.3 Vyhody nového produktu / sluzby oproti produktim / sluzbdm dostupnych na trhu, resp. konkurenéni vyhoda
s moznosti vstupu na trh (ndklady/snadnost pouZiti apod.)

7.4 Realisticky odhad mozného podilu, ktery mize novy produkt / sluzbu na trhu, resp. v trzich rdznych teritoriich
dosahnout, pfipadné zda ma novy produkt / sluzba potencial vytvaret nové trhy.

7.5 Plan komercializace a ndvrh innosti, které souvisi s postupnym posunem vysledkl VaV smérem k trznimu
uplatnéni a dosazeni ocekavanych prinost

7.6 Popis strategie vstupu na trh v souvislosti s uvazovanymi teritorii

7.7 Popis Cinnosti v rdmci projektu, které povedou k vytvoreni findlniho planu komercializace

7.8 Realisticky predpoklad pro findlni nasazeni na trh, nastin nezbytnych ¢innosti po ukonceni projektu

7.9 Realisticky a relevantni popis stavu a strategie ochrany dusevniho vlastnictvi a jejiho zajisténi popis Cinnosti
v ramci projektu, které povedou k zajisténi ochrany dusevniho vlastnictvi

7.10 Identifikace prekaZzek vstupu na trh (regulace, standardy, certifikace apod.) v€etné navrhi na jejich
odstranéni.
7.11 Vycisleni_odekavanych prijm0 v prijatelném c¢asovém horizontu véetné nezbytnych ndakladd na

implementaci nového produktu / sluzby a jeho udrzeni na trhu (napf. zajisténi vyroby, servisu, marketingové
aktivity, zajisténi nezbytného persondlu apod.).

8 Zaver
Zavér bude obsahovat shrnuti relevantnich Udaji pfedkladaného projektu uvedenych v podnikatelském zaméru a jeho
pfiloh s odkazem na pfilohu €. 1 Vyzvy — Model hodnoceni, resp. na jednotliva vylu¢ovaci a bodova kritéria véetné

odkazu na prislusné kapitoly ¢i pfilohy podnikatelského zaméru, ve kterych jsou informace k danym kritériim uvedeny,
a to idealné ve formé tabulky.



